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... hier zieh’ ich ein.

Hauskauf - Berater (m/w/d)

Die Town & Country Haus Lizenzgeber GmbH ist seit 2009 Deutschlands meistgebautes
Markenhaus. Mit der Erfahrung von mehr als 37.000 gebauten Hausern sind wir der starke Partner
fur Familien, die keine oder nur wenig Erfahrung im Hausbau haben und trotzdem ihr Traum-Haus-
Projekt in Angriff nehmen mdchten.

Als regionaler Partner eines der erfolgreichsten Franchise-Systeme Deutschlands suchen wir fir
unseren Standort in Isenblttel motivierte Hauskaufberater (m/w/d), welche unsere Marke am Markt
ausbauen, unsere Vertriebsstrategie erfolgreich umsetzen und unseren Kunden helfen, den Traum
vom Eigenheim zu verwirklichen.

Aufgaben:
Sie begleiten unsere Hausbau-Interessenten auf inrem Weg zu einer nachhaltigen

Kaufentscheidung. Sie helfen unseren Interessenten dabei, aus unserem Portfolio die fir sie
passende und situationsgerechte Massivhaus-Variante auszuwéhlen und individuell zu gestalten.
Dazu verfolgen Sie unsere Mensch - zentrierte Verkaufsstrategie und etablieren sich als
verstandnisvoller Berater, nicht als Hausverkaufer im urspriinglichen Sinne.

Sie klaren unsere Interessenten auch zu den Themen Sicherheit und Qualitat auf und informieren
sie Uber den Rundum - Service von Town & Country Haus, z.B. hinsichtlich der Grundstiickssuche
und unserem Finanzierungsservice. In allen Gesprachen férdern Sie mit Kompetenz und Empathie
das Vertrauen unserer Kunden. Sie pflegen eine wertschatzende Kommunikation und positionieren
sich langfristig als "Glicksarchitekt / -in" Ihrer Region.

Sie fiihren unseren Hausbau-Interessenten mit Ihrem Sachverstand zur Kaufentscheidung, bereiten
die Ubernahme als Kunden durch unsere bauenden Town & Country-Partner vor und betreuen
sorgféltig alle Vorgange auch Uber den Kauf hinaus. Um die sach- und markengerechte Beratung
unserer Interessenten sicher zu stellen, absolvieren Sie eine entsprechende Einarbeitung und
unsere Town & Country-Schulungen.

Profil:
¢ Idealerweise haben Sie einen beruflichen Hintergrund im Bereich Immobilien oder Finanzen.
In diesem Falle verfiigen Sie zum Beispiel Uber eine Qualifikation oder berufliche Erfahrung
als Immobilienkaufmann bzw. Immobilienkauffrau oder Bauberater (m/w/d) bzw. tber
Erfahrungen im Immobilienverkauf, der Immobilienverwaltung oder der Baufinanzierung.
Quereinsteiger mit kaufmannischem Geschick, hoher Empathie und einem guten Gespur fur
den Vertrieb sind ebenfalls herzlich willkommen.

e Sie entwickeln Leidenschaft und Uberzeugung fiir die ehrliche Beratung lhrer Hausbau
Interessenten. Herausfordernde Gespréache bringen Ihren Verkaufspuls auf Hochtouren.
Bodenhaftung und Menschenkenntnis, sowie ein sicheres Geflihl fir Menschen und lhre
Bedurfnisse machen Sie zu einer starken Personlichkeit. Im Gesprach punkten Sie durch lhr
Kommunikationsgeschick.
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e Sie haben den festen Willen, sich in unsere Town & Country - spezifischen Verkaufs- und
Beratungsstrategien einzuarbeiten und dafir entsprechende Vertriebs- und Produkt
Schulungen zu absolvieren.

¢ Sie haben grof3e personliche Plane und Ziele.
Wir bieten:
e Eigenverantwortliches und selbstbestimmtes Arbeiten

¢ Die Mdglichkeit einer gesicherten finanziellen Unterstlitzung in den Startmonaten.

Professionelle Grundlagenschulung an der Town & Country Akademie mit IHK-Zertifizierung.
Ein umfangreiches Weiterbildungsangebot.

e Attraktive Verdienstmdoglichkeiten

¢ Einbindung in ein motiviertes und sympathisches Team sowie eine intensive personliche
Betreuung. Mdglichkeit zur Nutzung top-eingerichteter Buros.

Wir haben Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen
unter Angabe des frilhestmdglichen Einstiegstermins per E-Mail an: info@hausbau-gifhorn.de

Bei Frage konne Sie uns gerne unter der Nummer: 05374 / 92 00 44 0 erreichen.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!
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